
Du suchst eine neue 
Herausforderung? 
• Suchst Du eine Chance, das zu tun, was Du richtig gut kannst? 

• Willst Du langfristig in einem spannenden und sicheren 

Arbeitsumfeld arbeiten? 

• Bist Du bereit für eine Tätigkeit, in der Du Verantwortung 

übernehmen kannst? 

Ist das interessant für Dich? Wenn ja, nimm Dir die Zeit und lies 

weiter. Es lohnt sich! 

@one IT GmbH ist ein Spezialist für IT-Beratung bei Großkunden 

im Telekommunikationsumfeld und Managed -Services für den 

Mittelstand. Ein erfolgreiches, expandierendes IT-Dienstleistungs

unternehmen im Rhein-Main-Gebiet sucht Dich. Flache Hierar

chien, toller Teamgeist, Familienfreundlichkeit und gute Weiter

bildungsmöglichkeiten zeichnen uns aus. 

Wir suchen zur Unterstützung unseres Vertriebs einen 

Account Manager IT/ 

Vertriebsbeauftragter IT 

(m/w/d) Gebiet Rhein-Main 

Was bringst Du mit? 

• Technisches bzw. IT-technisches Verständnis und Interesse 

• Alles Weitere, was Du für die ausgeschriebene Stelle benötigst, 

ist unter „Deine Zukunft/ Dein Profil" beschrieben. 

• Weitere Kenntnisse, die Du aufgrund Deiner Berufserfahrung 

mitbringst, besprechen wir in unserem gemeinsamen 

,,Kennenlerngespräch". 

• Wenn Du zusammen mit uns wachsen willst und uns bei 

unseren Unternehmenszielen unterstützen möchtest, bist Du 

herzlich willkommen. 

Haben wir Dein Interesse geweckt? 

Nimm Deine ZUKUNFT in die HAND und bewirb Dich noch HEUTE! 

Der Weg zu uns ist leicht! 

Sende bitte Deinen aktuellen Lebenslauf und Arbeitszeugnisse 

bzw. Nachweise, aus denen hervorgeht, dass Du zu Deiner neuen 

Herausforderung passt, an Gudrun Rau / Backoffice: 

jobs@one-it.de 

Wir freuen uns auf Dich! 

Deine Zukunft/ Dein Profil? 

• Vertrieb unserer IT-Lösungen und IT-Services für den 

Mittelstand 

• Erst-Beratung unserer Kunden im Bereich IT-Infrastruktur 

• Erarbeitung und Umsetzung von Ideen zur Gewinnung von

Neukunden sowie Weiterentwicklung unserer Bestandskunden 

• Verwendung unserer erstklassigen Technik zur Erarbeitung der 

besten und wirtschaftlichsten IT-Lösung in Zusammenarbeit 

mit unserem Spezialistenteam 

• Mitarbeit am gemeinsamen Unternehmenserfolg durch aktiven 

Ausbau und Etablierung eines Unternehmer-Netzwerks 

• Deine lösungsorientierte Denkweise versetzt Dich in die Lage, 

Herausforderungen zu erkennen, entsprechende vertriebliche 

Lösungen zu erarbeiten und diese bei unseren Kunden 

professionell umzusetzen. Den in diesem Zusammenhang 

entstehenden Kundenkontakt meisterst Du mithilfe Deiner 

Kommunikationsstärke 

• Dank Deines persönlichen Engagements und Deiner 

Zuverlässigkeit arbeitest Du selbständig und zielorientiert 

Was kannst Du von uns 

erwarten? 

• Eine wertschätzende„ Du-Kultur" 

• Einen sicheren und langfristigen Arbeitsplatz 

• Angebote zur Vereinbarkeit von Familie und Beruf 

• Positives und wertschätzendes Betriebsklima 

• Kooperative Führungskräfte, die Potentiale fördern 

• Ein überdurchschnittliches Gehalt 

• 30 Tage Urlaub 

• Flexible Arbeitszeiten 

• Mobiles Arbeiten/Homeoffice 

• Hohes Renommee des Unternehmens und seiner 

Führungskräfte 

• Zukunftsorientierte und realistische Unternehmensziele 

• Aufstiegschancen und Entwicklungsmöglichkeiten 

• Spezielle Weiterbildungsangebote 

• Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung 

• Betriebliche Altersvorsorge 

• Betriebliches Gesundheitsmanagement 

• Kostenloses Obst, Getränke und auch Kekse 

• Arbeitszeit 40 h/W 

• Smartphone

• Dokumentierte und gelebte Unternehmensphilosophie 

• Strukturierte Einarbeitung (Onboarding) 

• Kurze Wege und schnelle Entscheidungen 

• Fahrradleasing für Mitarbeiter / JobRad 

@one IT
@onelTGmbH 

Pfingstweide 20 

61169 Friedberg 

www.one-it.de 

Tel.: 06031/670420-0 

* = Geschlecht egal. Deine Qualifikation ist uns wichtig! 
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